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Vers une nouvelle
entente franco-suisse

DIPLOMATIE. Emmanuel Macron recoit Doris Leuthard le 3 juillet & Paris. Pour en finir avec les litiges fiscaux.

DORIS LEUTHARD. La S
de Bercy pour poursuivre I’échange d’informations.

uisse attend des garanties de la part

FATHI DERDER

Apres sa large victoire aux légis-
latives ce week-end, Emmanuel
Macron recoit Doris Leuthard le
3 juillet a Paris. L’occasion de ré-
gler les dossiers fiscaux, comme
I'a appris L’Agefi : le secrétaire
d’Etat Jorg Gasser participera a
la réunion de travail. Deux dos-
siers sont sur la table : la taxation
des successions et1'échange d’in-
formations. Début juin, L’Agefi
révélait que la Suisse suspectait
la France de violer la confiden-
tialité des données transmises
dans le cadre du dossier UBS, et
gelait I'échange d’informations..
Unnouveau climat de confiance
est donc nécessaire. La rencontre

seraaussil’occasion de collabora-
tions nouvelles. Berne pourrait
notamment s’inspirer de la poli-
tique d’innovation francaise et
des réformes en cours. A I'occa-
sion du salon VivaTech, ce week-
end a Paris, le «French Tech Visa»
a été introduit. Une procédure ac-
célérée pour attirer investisseurs
et entrepreneurs étrangers. Ha-
sard du calendrier, en Suisse, le
Conseil des Etats vient de balayer
une proposition semblable.
Larencontre Macron—Leuthard
permettra ainsi de régler les dos-
siers qui fachent, hérités du passeé.
Mais surtout de poser les bases
d’une nouvelle ére dans les rela-
tions franco-suisses, pour I'inno-
vation européenne. PAGE 8
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Wash&Move a Geneve fait
evoluer le lavage de voitures

La start-up propose un service haut de gamme et clé en main. Elle n’utilise que 1,5 litre d’eau dans le processus.

JOHAN FRIEDLI

La jeune entreprise Wash&Move
a Genéve a démarré apres
quelques recherches et le constat
quil existait une demande pour
unealternative aux méthodes de
lavage actuelles. L'approche est
un peu différente des nom-
breuses start-up qui se lancent
dans des projets démesurés mais
qui sont potentiellement révolu-
tionnaires. «Nous ne cherchons
pas l'innovation siécle mais a ré-
pondre a un besoin actuel autour
denous», explique Enzo Colucci,
cofondateur de la start-up.

De I'eau mais pas trop

Son associé, Arnaud Urfer, etlui
tentent de répondre a plusieurs
problématiques a la fois. D’'une
part, en travaillant en particulier
avec «’équivalent d’une bouteille
d’eau» sous forme de vapeur
d’eau. Enzo Colucci explique que
c’estdansle but de se démarquer
des rouleaux qui utilisent environ
140 litres ou des kérchers qui
peuventreprésenter 50 a 60 litres.
«Sans compter le manque d’effi-
cacité de cesméthodes. De méme
pour le nettoyage a sec qui ne fait
quétaler la saleté etlaisse des mi-

e
La start-up utilise de la vapeur d

‘eau afin d’en réduire

L ;

drastiquement la consommation et ne pas laisser de traces.

crorayures», s’exclame Enzo Co-
lucci. «Nous avons trouvé notre
compromis car nous aspirons a
de la haute qualité»

Drautre part, en proposant un la-
vage tout compris et clé en main.
Les deux jeunes entrepreneurs se
déplacenta domicile ousurle lieu
de travail de leurs clients. Ils es-
timent qu’il y a une véritable de-
mande de la part de gens qui va-
lorisent beaucoup ce gain de

temps. «Nous ne voulions pas de
formule cumulative, chaque
client a les mémes prestations.
Nous passons au minimum deux
heures en binéme sur une voiture
avec un nettoyage intérieur et ex-
térieur qui comprend tout»

Orienté haut de gamme

Leur business model est claire-
ment orienté sur une clientéle
haut de gamme. Le tarif est d’en-
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viron 200 francs en fonction de
la taille du véhicule. Un prix
élevé mais que les deux entrepre-
neurs mettent en comparaison
avec le nombre de prestations.
Dans le cas des entreprises avec
des flottes de voitures, les tarifs
sont négociables car le bindme
peut bien mieux rentabiliser son
déplacement «Nous pouvons
faire huit voitures par jour contre
environ quatre chez des particu-
liers», explique Enzo Colucci.

Un systéme de franchise
‘Wash&Move est d’ailleurs en dis-
cussion ou travaille déja avec plu-

sieurs entreprises dans le canton’

de Genéve. Dans I'immobilier, la
banque privée ou la branche
Volkswagen du garage Amag.
Des contrats avec quelques entre-

prises peut tout de suite faire ex-

ploser la demande.

Les deux fondateurs devront pro-
bablement embaucher au moins
une autre équipe par la suite.
«Mais notre business model est
beaucoup orienté autour de notre
binéme. Pour les autres cantons,
nous allons certainement travail-
ler avec des franchises. Lausanne
serait la premiére étape», se pro-
jette Enzo Colucci.®

Lambda a Yverdon
leve 750.000 francs

ROBOTIQUE. La start-up et son appareil de réhabilitation
post-AVC a atteint un montant supérieur a ses attentes.

JOHAN FRIEDLI

Lambda Health System, spin-off
du Chuv et de la Heig-VD qui est
basée a Yverdon (lire L’Agefi du
6 avril), vient de finaliser sa pre-
miére levée de fonds. La start-up
a rassemblé 750.000 francs au-
prés d’un partenaire industriel,
de business angels ainsi que d’in-
vestisseurs privés. «Le montant
atteint estau-dela de ce que nous
espérions», se réjouitle CEO Au-
rélien Fauquex.

I a jeune entreprise va maintenant
pouvoir se focaliser sur le mar-

~ quage européen CEafin de débu-

ter lacommercialisation du robot
Lambda. Les premiéres ventes
sont prévues pour I'exercice 2018.
«Nous sommes trés heureux
d’avoir intégré un partenaire in-
dustriel. Ce qui confirme la soli-
dité du projet et donne confiance
pour l'avenim, s’enthousiasme le
CTO Yannick Charrotton.

Robotique a prix abordable
Lerobot Lambda permet d’aider

les jambes & travailler pour per- .

mettre au cerveau de réappren-
dre les mouvements. Une tech-
nologie qui existe déja mais la
start-up cherche a la pousser en-
core plusloin touten la démocra-

tisant. Pour permettre aux méde-
cins et thérapeutes de diminuer
leurs charges tout en donnant
plus de temps aux patients pour

‘s’entrainer.

Des premiers essais cliniques réa-
lisés au début 2016 au CHUV
ont montré des améliorations si-
gnificatives de plusieurs indica-
teurs de mobilité améliorant la
marche pour 9 patients sur 10.
L’appareil permet aussi aux pa-
tients de travailler en immersion
plus ou moins importante dans
un environnement virtuel.

Une innovation vaudoise
LerobotLambdaestnéal’EPFL
a partir de la rencontre des com-
Ppétences en robotique et biomé-
canique de plusieurs professeurs
et 'expertise médicale de méde-
cins. Son développement s’est
poursuivi dans les laboratoires
des HES-SO. Aurélien Fauquex
et Yannick Charrotton ont en-
suite lancé en septembre 2015 1a
start-up au technopdle Y-Parc a
Yverdon. Lambda Health System
est soutenue par de nombreuses
organisations comme la CTI, Ge-
nilem, Venture Kick, la HES-SO.
Mais aussi le canton de Vaud et
son Fonds pour l'innovation
technologique.®





